
Brexit: la vostra 
checklist per il 2021
Continuare a spedire con successo tra UE e Regno Unito 
a seguito dell’Accordo sugli scambi commerciali e la 
cooperazione (TCA, Trade and Cooperation Agreement) 
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L’Unione europea e il Regno Unito hanno 
negoziato un Accordo sugli scambi 
commerciali e la cooperazione (TCA, 
Trade and Cooperation Agreement).
Il 31 gennaio 2020, quando il Regno Unito ha lasciato 
l’UE, è iniziato un periodo di transizione che ha 
permesso a entrambe le parti di negoziare i termini 
delle proprie relazioni commerciali future.

Tale periodo si è ora concluso. Il Regno Unito  
è uscito dall’Unione doganale e dal Mercato unico  
e, a partire dal 1° gennaio 2021, UE e Regno Unito 
stanno conducendo le proprie relazioni commerciali 
ai sensi del TCA stipulato a fine 2020.

Anche ciò che dovete fare per assicurare il successo 
delle vostre spedizioni è cambiato. Questa 
semplice guida illustra i passaggi fondamentali che 
permetteranno alla vostra azienda di continuare  
a spedire senza intoppi.

Una cosa è certa: FedEx Express è pronta per 
supportarvi nella gestione delle vostre spedizioni 
oltre confine, oggi e in futuro. Il commercio è il fulcro 
della nostra attività; per questo, ci siamo preparati al 
meglio per affrontare le sfide future del commercio 
globale, qualunque esse siano.

Introduzione

http://www.fedex.com


L’Unione europea e il Regno Unito hanno annunciato 
la conclusione dei negoziati commerciali il 24 
dicembre 2020. L’accordo raggiunto è entrato in 
vigore il 1° gennaio 2021.

In base al TCA non si applicheranno quote e dazi doganali ai beni 
spediti dall’UE al Regno Unito e viceversa, purché siano rispettati  
i requisiti del paese d’origine. Tuttavia, le spedizioni in entrambe le 
direzioni richiederanno ora la presentazione di dichiarazioni doganali.

In determinate circostanze potrebbero essere previsti dei  
documenti aggiuntivi e alcune merci potrebbero essere soggette  
a nuove restrizioni.

Il TCA esclude lo scenario alternativo che avrebbe comportato 
l’applicazione dei termini dell’Organizzazione Mondiale del 
Commercio (OMC). Questi avrebbero previsto l’imposizione di dazi  
e quote sulle merci spedite tra il Regno Unito e l’Unione europea.

Spedizioni ai sensi  
del TCA
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Checklist per 
spedizioni di 
successo
Cliccate sui seguenti numeri per avere 
maggiori dettagli
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Scoprite le implicazioni del TCA per  
la vostra attività

Richiedete il vostro codice EORI UE  
o britannico

Concordate gli Incoterms con i vostri clienti

Informatevi su come descrivere e classificare le 
vostre merci

Scoprite come compilare le fatture commerciali

Inviate elettronicamente le vostre  
fatture commerciali

Informatevi sui requisiti di sdoganamento

Assicuratevi che i vostri clienti/importatori 
siano al corrente dei potenziali cambiamenti

Gli importatori dovrebbero valutare l’apertura 
di un conto di debito

Rivolgetevi a noi

http://www.fedex.com
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Ora che il periodo di transizione è giunto al termine, gli esportatori e gli 
importatori devono comprendere i cambiamenti relativi alle procedure 
doganali e alle accise e le possibili implicazioni per le loro attività.

Sebbene il TCA abbia escluso l’applicazione di quote e dazi alle merci spedite 
tra l’UE e il Regno Unito (purché siano rispettati i requisiti del paese d’origine), 
la Brexit comporta alcune formalità doganali aggiuntive, come le dichiarazioni 
doganali e i controlli di sicurezza.

Consigliamo a tutti i clienti di acquisire familiarità con le indicazioni 
fornite dalla Commissione europea qui o di fare riferimento alle linee 
guida del governo britannico che possono essere lette a questo link.

1  Scoprite le implicazioni del  
TCA per la vostra attività

https://ec.europa.eu/info/european-union-and-united-kingdom-forging-new-partnership/future-partnership/getting-ready-end-transition-period_en
https://www.gov.uk/transition
http://www.fedex.com


Il numero di registrazione e identificazione degli operatori economici 
(EORI) è un requisito UE per le aziende che importano ed esportano 
merci in entrata e in uscita dall’UE.

In seguito all’implementazione del TCA, sia il mittente che il 
destinatario devono disporre di un codice EORI nei rispettivi paesi. 
Se effettuate spedizioni dalla Germania al Regno Unito, per esempio, 
dovrete eseguire la registrazione presso le autorità tedesche. Il 
destinatario, invece, dovrà registrarsi presso le autorità britanniche.

I codici EORI UE non saranno riconosciuti nel Regno Unito.

I codici EORI britannici non saranno riconosciuti all’interno dell’UE.

Vi invitiamo a comunicarci il vostro codice EORI. Il codice EORI:

• Inizia con il Codice Paese dello Stato membro dell’UE che lo ha 
emesso per i 27 paesi dell’Unione europea, Repubblica d’Irlanda 
inclusa.

• Inizia con “GB” per i mittenti e gli importatori in Gran Bretagna.

• Inizia con “XI” per i mittenti e gli importatori in Irlanda del Nord.

Consigliamo a tutti i clienti di richiedere il prima possibile un 
codice EORI presso le autorità del proprio paese.

La procedura richiederà solo 10 minuti.

Le richieste possono essere inoltrate attraverso il sito del governo 
del proprio paese.

2  
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Richiedete il vostro  
codice EORI

Nota: se avete sostituito o intendete sostituire il vostro codice EORI britannico con un codice EORI UE in uno stato 
membro dell’UE, verificate con le autorità doganali dello stato membro in questione che eventuali autorizzazioni 
e/o licenze ad esso collegate non debbano essere aggiornate. Le autorizzazioni britanniche non subiranno  
alcun impatto.

https://ec.europa.eu/taxation_customs/business/customs-procedures/general-overview/economic-operators-registration-identification-number-eori_en
https://www.gov.uk/eori
http://www.fedex.com
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Non tutti i paesi condividono la stessa cultura e lo stesso 
linguaggio commerciale. Per ridurre al minimo il rischio di 
incomprensioni, è bene sottoscrivere un chiaro contratto in 
forma scritta.

Gli Incoterms, o termini commerciali internazionali, 
costituiscono una serie di termini commerciali predefiniti 
ampiamente utilizzati nelle transazioni commerciali 
internazionali.

Essi includono:

 • Dove saranno consegnate le merci

 • Chi si occupa del trasporto e del relativo pagamento

 • Chi è responsabile dell’assicurazione delle merci e a chi 
spetta il pagamento del premio assicurativo

 • Chi si occupa delle procedure doganali e chi paga dazi  
e imposte

Gli Incoterms sono informazioni essenziali riportate sulle fatture 
commerciali che accompagnano le spedizioni.

Invitiamo tutti i clienti a comprendere il significato degli 
Incoterms e a concordarli con chi di dovere.

3  Concordate gli Incoterms 
con i vostri clienti

http://www.fedex.com


4  Informatevi su come descrivere e classificare le vostre merci

Codici HS  
 
Il sistema armonizzato (meglio conosciuto come codice 
HS) consiste in un elenco di codici usati per classificare 
un prodotto e determinarne le tasse, i dazi ed eventuali 
restrizioni applicabili. Ogni codice HS è composto da 
almeno sei cifre. Una volta classificate le merci, le autorità 
doganali di tutto il mondo saranno in grado di identificare 
il contenuto della vostra spedizione.

Questo sistema è adottato da oltre 200 paesi e territori e 
interessa il 98% delle merci oggetto di scambio.

Potete ottenere la classificazione delle vostre merci 
attraverso il sito del governo del vostro paese, oppure 
utilizzando un sistema di ricerca dei codici HS online: per 
ottenere il codice non dovete fare altro che inserire una 
descrizione dettagliata della vostra merce.

In caso di fattura commerciale sprovvista di codice HS  
o in assenza di altri documenti di spedizione, la spedizione 
potrebbe subire dei ritardi e il destinatario potrebbe 
ritrovarsi a pagare importi errati di dazi e IVA.

. 
 
 

 

Descrizione della merce  
 
Il segreto di una spedizione efficiente è riportare 
informazioni chiare e precise su ogni documento di 
spedizione. Tra le altre cose, ciò include descrivere nel 
dettaglio e correttamente il tipo di merce che state 
spedendo. Ad esempio, invece di scrivere semplicemente 
“vestiti”, è opportuno precisare “T-shirt da uomo 80% 
cotone, 20% poliestere”. Non limitatevi a usare i codici 
di prodotto dell’azienda per descrivere la merce. Se la 
spedizione contiene articoli di un marchio specifico,  
è opportuno riportare anche il nome del brand, il codice 
del modello e la descrizione. 
 

Provenienza della merce 
 
Dovrete confermare la provenienza della merce, 
riportando altresì tutti i componenti o gli ingredienti che 
compongono il vostro prodotto. Il paese di produzione 
dei vostri prodotti potrebbe essere diverso dal paese di 
provenienza della spedizione, pertanto è opportuno tenere 
presente che alcune merci potrebbero essere originarie di 
paesi soggetti a specifici dazi di tutela o di antidumping. 
Se desiderate richiedere la preferenza per merci idonee al 
commercio senza dazi doganali ai sensi del TCA, dovrete, 
se applicabile, includere la dichiarazione di origine rilevante 
sulla fattura commerciale per evitare di pagare dazi.

Valore della merce 
 
Dichiarate il valore reale della spedizione, riportandone 
il prezzo di mercato e la relativa valuta. Qualora il valore 
non dovesse sembrare ragionevole, le autorità doganali 
potrebbero richiedere a voi o al destinatario alcune prove 
del valore dichiarato sulla fattura.

Invitiamo tutti i clienti a informarsi in merito alla 
classificazione, alla descrizione e al valore corretti delle 
loro merci. 
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Ogni spedizione diretta dall’Unione europea al Regno Unito 
o viceversa deve essere accompagnata da una fattura 
commerciale con le informazioni destinate alle autorità 
doganali.

Una fattura commerciale aiuta le autorità a stabilire se 
le merci in questione possono entrare o uscire da un 
determinato paese e gli eventuali controlli da effettuare.

Una fattura commerciale contenente tutte le informazioni 
necessarie è fondamentale per ridurre il rischio di ritardi.

9

5    Scoprite come compilare 
le fatture commerciali

http://www.fedex.com
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6  
I clienti FedEx possono evitare ritardi doganali, velocizzare 
la consegna e ridurre le pratiche registrandosi al sistema 
ETD (Electronic Trade Documents), che consente di inviare 
elettronicamente le fatture commerciali al momento della 
preparazione della spedizione.

Con l’opzione di Caricamento dei documenti post-spedizione 
di FedEx ETD (PSDU), potrete inoltre caricare i documenti 
doganali mediante la soluzione di spedizione prescelta dopo 
la creazione della Lettera di Vettura. Si tratta della soluzione 
ideale per i mittenti che creano le proprie fatture commerciali.

Per maggiori informazioni, consultate la nostra pagina 
internet dedicata oppure registratevi a Global Trade Manager. 
Questa risorsa vi permetterà di semplificare le spedizioni 
internazionali mettendo a vostra disposizione uno strumento 
per stimare i dazi e le imposte, nonché la possibilità di trovare 
e stampare i documenti per l’importazione e l’esportazione 
riguardanti oltre 220 paesi e territori in tutto il mondo.

 

Inviate elettronicamente le 
vostre fatture commerciali

http://www.fedex.com
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Alcuni prodotti potrebbero essere soggetti a regole 
sull’esportazione o l’importazione, licenze, controlli o 
trattamenti specifici. In tal caso, necessiteranno di ulteriori 
certificazioni e documenti per poter attraversare i confini.

Un esempio sono i prodotti sanitari e fitosanitari. Dal Regno 
Unito all’Unione europea, tali prodotti devono essere spediti 
con i nostri servizi Express e Priority perché possano essere 
presentati alla frontiera corretta all’arrivo nell’UE.

Per le spedizioni dall’Unione europea al Regno Unito, il 
governo britannico introdurrà alcuni cambiamenti nell’arco 
di 6 mesi. Visitate il sito internet del governo britannico per 
maggiori dettagli.

Invitiamo tutti i clienti a informarsi su come compilare una 
fattura commerciale e sui documenti richiesti per tutte le 
loro merci.
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Informatevi sui requisiti  
di sdoganamento

https://www.gov.uk/government/collections/importing-and-exporting-plants-and-plant-products
http://www.fedex.com
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I vostri clienti e importatori conoscono i requisiti per 
le importazioni in vigore nei loro paesi in seguito 
all’implementazione del TCA? Sono consapevoli dei potenziali 
dazi e imposte a cui potrebbero essere soggetti? In che modo 
state lavorando con i vostri clienti per assicurarvi che non vi 
siano ritardi al momento dell’importazione? Disponete di tutti 
i dettagli corretti per il completamento delle dichiarazioni di 
esportazione e di importazione?

È essenziale riportare sulla fattura commerciale il vostro 
indirizzo, i dettagli di contatto, il numero di telefono/cellulare 
e l’indirizzo email e, ancor più importante, fornire le stesse 
informazioni relative al destinatario.

Invitiamo tutte le aziende a parlare con i propri 
destinatari/clienti per assicurarsi che siano a conoscenza 
dei cambiamenti che potrebbero interessarli e possano 
prepararsi di conseguenza.
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Assicuratevi che i vostri 
clienti/importatori siano 
al corrente dei potenziali 
cambiamenti

http://www.fedex.com
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Alcuni paesi in Europa offrono un conto di debito con cui 
pagare i dazi in modo efficiente, anche in termini di costi. 
Inoltre, potrete essere sicuri che le vostre spedizioni di valore 
elevato siano sdoganate con rapidità.

Che cos’è un conto di debito?
A volte, le merci importate sono soggette a imposte di 
importazione e a dazi doganali che vengono pagati per 
intero alle autorità doganali al momento dell’importazione. 
Il conto di debito è un conto autorizzato dal vostro ufficio 
doganale locale, attraverso il quale è possibile pagare i dazi 
direttamente alle autorità a una scadenza predefinita per un 
determinato periodo contabile.

Per maggiori informazioni vi invitiamo a consultare il sito del 
governo del vostro paese.
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Gli importatori dovrebbero 
valutare l’apertura di un 
conto di debito

http://www.fedex.com
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Sappiamo che i clienti stanno elaborando delle accurate 
pianificazioni per approfittare delle nuove relazioni 
commerciali tra Unione europea e Regno Unito. Nel caso in cui 
prevediate delle modifiche alla vostra supply chain e abbiate 
bisogno di consulenza e supporto, non esitate a mettervi in 
contatto con noi.

Invitiamo tutti i clienti a contattare il proprio Referente 
Commerciale per discutere dei piani commerciali per il 
2021 e capire come possiamo esservi di aiuto.

10  Rivolgetevi a noi
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Documentazione 
europea e britannica 
 
Il governo britannico e la Commissione 
europea hanno pubblicato una serie di 
documenti con le linee guida ufficiali sugli 
scambi commerciali, applicabili dopo la fine 
del periodo di transizione. Potrete trovare 
le indicazioni UE a questo link, mentre le 
indicazioni del governo britannico sono 
disponibili qui.

Assistenza ai clienti 
durante la Brexit 
 
FedEx si sta impegnando a fornire assistenza 
ai propri clienti nel periodo post-Brexit. 
Utilizzate il nostro toolkit dedicato per 
preparare la vostra azienda ai cambiamenti. 
Ulteriori informazioni sono disponibili qui.
 
 
 

 

Compilazione delle 
fatture commerciali 
 
È importante capire come compilare in 
modo completo e accurato una fattura 
commerciale. Sul nostro sito, potete trovare 
degli utili strumenti gratuiti. 

 
 
 
 
 
 

FedEx Electronic  
Trade Documents 
 
Per un processo di sdoganamento più 
agevole, potete trasmettere i vostri 
documenti doganali in formato elettronico 
con FedEx Electronic Trade Documents. 
Scoprite come questo pratico strumento  
può aiutarvi a evitare ritardi doganali, 
velocizzare la consegna e ridurre la 
documentazione cartacea.

Risorse
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https://ec.europa.eu/info/relations-united-kingdom/overview/consequences-public-administrations-businesses-and-citizens-eu_en
https://www.gov.uk/transition
https://www.fedex.com/it-it/about/brexit.html
https://www.fedex.com/it-it/customs-tools/electronic-trade-documents.html
http://www.fedex.com


Contatti
Scriveteci all’indirizzo brexitquestions@fedex.com  
oppure visitate il nostro sito fedex.com/brexit

http://fedex.com/brexit
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